
LICENCE  
PROFESSIONNELLE
BUSINESS TO BUSINESS

PRÉSENTATION DE LA FORMATION

La licence professionnelle Commercialisation de produits et services parcours 
Business to business développe une double compétence associant aptitudes 
commerciales et maîtrise organisationnelle afin de répondre aux exigences 
de la négociation et de la vente d’entreprise à entreprise. Elle doit permettre 
d’évoluer rapidement vers des fonctions d’encadrement commercial.

Facilitation de l’insertion professionnelle par :

•	 L’organisation des cours en alternance

•	 La possibilité d’un contrat d’apprentissage ou de professionnalisation

Spécificités de la formation

 
Former des diplômés capables de :

Fournir aux entreprises de la région, PME comme grandes entreprises, des 
commerciaux conscients des spécificités du secteur « Business to business » et 
capables de s’intégrer rapidement dans des services commerciaux.

IUT de Lille

Lieu d’enseignement 
Campus Roubaix

Responsable pédagogique
Carole SIERADZKI

Contact administratif  
iut-rbx-lp@univ-lille.fr

Organisation des études
Le diplôme de licence 
professionnelle s’obtient quand 
les 60 crédits ECTS affectés aux 
blocs de connaissances et de 
compétences (BCC) des deux 
semestres sont acquis, ce qui 
implique d’obtenir une moyenne 
supérieure ou égale à 10/20 dans 
chaque BCC.

Attendus
•Intérêt pour le marketing 
pour les domaines tels 
que l’informatique, la 
gestion de projet, l’analyse 
comportementale et de la 
négociation
•Avoir l’esprit d’équipe et savoir 
s’intégrer dans les travaux de 
groupe
•Avoir le sens pratique

Régimes d’étude 
Formation initiale, Formation 
continue, Formation en 
apprentissage 
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LICENCE PROFESSIONNELLE - BTOB
LE PROGRAMME

BBC 1 : Utiliser les outils numériques de référence et exploiter des données à des fins d'analyse
BCC 2 : S'exprimer et communiquer à l'écrit et à l'oral et dans au moins une langue étrangère
BCC 3 : Se positionner vis-à-vis d'un champ professionnel et agir en responsabilité au sein d'une organisation 
professionnelle
BCC 4 : Contribuer à la commercialisation de produits ou de services et mettre en œuvre des règles/
procédures
BCC 5 : Mettre en oeuvre des règles/procédures juridiques (contrats, propriétés intellectuelles) et 
commerciales / gérer la relation commerciale

COMPÉTENCES  GÉNÉRALES 

•	 Assurer la veille concurrentielle, commerciale et 
environnementale d’une entreprise

•	 Négocier en appréhendant les spécificités 
culturelles de ses partenaires institutionnels et 
commerciaux

•	 Développer et respecter la qualité de service 
client

•	 Contrôler et évaluer la rentabilité de 
l’implantation et/ou du marché

•	 Mobiliser et animer une équipe

MODALITÉS D’ACCÈS 
Vous êtes titulaire d’un bac + 2 ou vous faites valoir un autre diplôme, une autre formation et/ou des expériences 
personnelles et professonnelles équivalant à un bac +2.

•	 �Vous êtes de nationalité française ou ressortissant de l’UE et pays assimilés : vous devez faire acte de 
candidature sur la plateforme https://ecandidat.univ-lille.fr

•	 À partir de la mi-juin, demandez la validation de vos semestres déjà acquis via la  
plateforme de transfert arrivée : https://www.univ-lille.fr/formation/candidatersinscrire/transfert-de-
dossier

Pour les personnes de nationalité étrangère (hors UE et assimilés)  

•	 �RDV sur https://international.univ-lille.fr/
Formation sélective : retrouvez sur Parcoursup les critères d’analyse des candidatures. 

Retrouvez toutes les modalités sur https://www.univ-lille.fr/formation/candidater

ET APRÈS ?
Les enseignements étant professionnalisants, la 
formation vise et permet une entrée immédiate dans le 
monde du travail.

SECTEURS D’ACTIVITÉS
•	 Industrie
•	 Services
•	 Santé
•	 Commerce

MÉTIERS VISÉS
•	 Attaché commercial
•	 Attaché commercial en services auprès des 

entreprises
•	 Chargé de comptes
•	 Chargé de clientèle
•	 Assistant manager des ventes
•	 Assistant directeur commercial
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