
LICENCE  
PROFESSIONNELLE
MÉTIERS DE L’IMMOBILIER 
TRANSACTION ET COMMERCIALISATION DE BIENS

PRÉSENTATION DE LA FORMATION
La licence professionnelle Métiers de l’Immobilier: Transaction et 
Commercialisation de biens immobiliers forme des professionnels qui 
s’intégreront au secteur de l’immobilier.

Deux options sont proposées :

•	 Une option Transaction débouche sur des métiers en relation avec la 
négociation immobilière, la location et l’évaluation immobilière.

•	 Une option Promotion immobilière a pour objectif de conduire le projet 
de la prospection foncière à la réception du bien.

Faciliter l’insertion professionnelle par :

•	 L’organisation des cours en alternance

•	 La possibilité d’un contrat de professionnalisation et contrat 
d’apprentissage

Spécificités de la formation 
Former des diplômés capables de :

•	 Gérer un site immobilier

•	 Utiliser la démarche marketing pour promouvoir une   entreprise  du   
secteur    immobilier

•	 Mettre en oeuvre les moyens techniques et administratifs de gestion 
locative

IUT de Lille

Lieu d’enseignement : 
Campus Roubaix

Responsable pédagogique
Pauline VIDAL DELPLANQUE

Contact administratif
03.62.26.94.16 
iut-rbx-lp@univ-lille.fr

Organisation des études
Le diplôme de licence 
professionnelle s’obtient quand 
les 60 crédits ECTS affectés aux 
blocs de connaissances et de 
compétences (BCC) des deux 
semestres sont acquis, ce qui 
implique d’obtenir une moyenne 
supérieure ou égale à 10/20 dans 
chaque BCC.

Attendus
•Avoir un sens commercial et 
une bonne relation humaine
•Avoir un sens de l’écoute
•Avoir l’esprit d’équipe
•Etre dynamique

Régimes d’étude 
Formation initiale, Formation 
continue, Formation en 
apprentissage 

Langue d’enseignement
Français
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LICENCE PROFESSIONNELLE - TCB
LE PROGRAMME

BCC 1 : Utiliser les outils numériques de référence 
BBCC 2 : Exploiter des données à des fins d'analyse
BCC 3 : S’exprimer et communiquer à l’oral, à l’écrit, et dans au moins une langue étrangère
BCC 4 : Se positionner vis-à-vis d'un champ professionnel et agir en responsabilité au sein d'une organisation 
professionnelle
BCC 5 :  Prospecter et acquérir des biens, commercialiser des biens du patrimoine immobilier.
BCC 6 : Sécuriser la relation propriétaire /bailleur locataire sous l’angle technique, assurantiel et fiscal. 
BCC 7 : Organiser et garantir les conditions d’exécution d’un mandat de vente 
BCC 8 : Réaliser le suivi de la relation propriétaire / acquéreur jusqu’à la signature de la vente authentique, 
jusqu’à la livraison en vente en l’état de futur achèvement (VEFA)

COMPÉTENCES  GÉNÉRALES 
Option transaction

•	 Assurer la vente, le suivi de la clientèle

•	 Prospecter, évaluer, négocier des biens pour 
l’immobilier d’entreprise et pour des particuliers

•	 Assurer le financement d’un bien immobilier

Option promotion immobilière

•	 Promouvoir les biens à construire et à vendre

•	 Conseiller et négocier avec des investisseurs

•	 Conduire le projet de la prospection à la 
réception

•	 Evaluer la faisabilité d’une opération

MODALITÉS D’ACCÈS 
Vous êtes titulaire d’un bac + 2 ou vous faites valoir un autre diplôme, une autre formation et/ou des expériences 
personnelles et professonnelles équivalant à un bac +2.

•	 �Vous êtes de nationalité française ou ressortissant de l’UE et pays assimilés : vous devez faire acte de 
candidature sur la plateforme https://ecandidat.univ-lille.fr

•	 À partir de la mi-juin, demandez la validation de vos semestres déjà acquis via la  
plateforme de transfert arrivée : https://www.univ-lille.fr/formation/candidatersinscrire/transfert-de-
dossier

Pour les personnes de nationalité étrangère (hors UE et assimilés)  

•	 �RDV sur https://international.univ-lille.fr/
Formation sélective : retrouvez sur Parcoursup les critères d’analyse des candidatures. 

Retrouvez toutes les modalités sur https://www.univ-lille.fr/formation/candidater

ET APRÈS ?
Les enseignements étant professionnalisants, la 
formation vise et permet une entrée immédiate dans le 
monde du travail.

SECTEURS D’ACTIVITÉS :

•	 Immobilier

•	 Banque

•	 Administration de biens

MÉTIERS VISÉS :

•	 Négociateur immobilier

•	 Conseiller commercial

•	 Chargé de clientèle en location

•	 Consultant en immobilier

•	 Gestionnaire de copropriété junior
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