
Gestion des achats et des approvisionnements
Licence professionnelle Gestion des achats et des approvisionnements

 Durée
1 an  Composante

Institut 
Universitaire de 
Technologie de 
Lille

 Langue(s) 
d'enseignement
Français

Présentation
L’achat répond à une forte demande. Si traditionnellement 
les grandes entreprises recrutent pour ce type de formation, 
plus récemment les ETI, les collectivités territoriales et les 
organismes publics ont rejoint le mouvement .

Spécificités de la formation
La fonction achat est plus que jamais au coeur de la stratégie 
économique des entreprises pour la préservation de leur 
marge. Cette fonction connaît d’importants bouleversements 
liés à l’utilisation de nouvelles technologies. La licence 
professionnelle s’inscrit dans cette perspective et vise à 
former des cadres des professions de l’achat,dans le secteur 
privé et public, directement opérationnels.

Savoir-faire et compétences

• Evaluer la capacité des fournisseurs à fournir des produits 
à la hauteur des critères techniques

• Intervenir dans la phase de définition des besoins sur les 
questions de faisabilité

• Participer à l’élaboration des cahiers des charges des 
produits recherchés

• Rédiger et lancer les appels d’offres pour sélectionner les 
fournisseurs

• Négocier les conditions et les clauses des contrats
• Suivre l’exécution des contrats

Organisation

Organisation

L’année de formation est organisée sur deux semestres. 
Son contenu est structuré en Blocs de Connaissances 
et de Compétences (BCC). La validation du diplôme est 
conditionnée par l’obtention d’une moyenne supérieure ou 
égale à 10 dans chaque BCC.
Tout au long de l’année de licence professionnelle, les 
étudiants sont amenés à pratiquer une alternance entre 
enseignements et entreprise (3 jours en entreprise et 2,5 jours 
à l’IUT par semaine). Cela peut être sous la forme d’un contrat 
d’apprentissage ou de professionnalisation d’un an, ou d’un 
stage alterné d’une durée minimum de 75 jours.

LE PROGRAMME

Semestre 1

• BCC 1 : Usages numériques
Achat en ligne
Technologie de l’information et de la communication

• BCC 2 : Exploitation de données à des fins d’analyse
Conduite de projet
Tableau de bord

• BCC 3 : Expression et communication écrites et orales
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Anglais
Techniques d’expression et développement des capacités à 
négocier et convaincre

• BCC 4 : Positionnement vis-à-vis d’un champ 
professionnel

Projet Personnel et Professionnel
Stage/ activité en entreprise ou suivi d’Alternance

• BCC 5 : Mise en œuvre de stratégies marketing et 
commercialisation et/ou méthode de gestion d’achat 
public

Stratégie d’entreprise et stratégie d’achats
Fonction, achats et approvisionnement
Fonction logisitique d’un point de vue achat

• BCC 6 : Réalisation d’un diagnostic et/ou d’un audit pour 
apporter des conseils

Catégorie d’achats
Procédure de choix fournisseur et audit qualité

• BCC 7 : Mise en œuvre de règles et procédures juridiques 
et commerciales

Droit des contrats
Dimension internationale des achats
Marketing des achats

Semestre 2

• BCC 2 : Exploitation de données à des fins d’analyse
Méthodes statistiques
Outils d’aide à la décisions

• BCC 4 : Positionnement vis-à-vis d’un champ 
professionnel

Projet Personnel et Professionnel
Stage/ activité en entreprise ou suivi d’Alternance

• BCC 5 : Mise en oeuvre de stratégies marketing et 
commercialisation et/ou méthode de gestion d’achat 
public

Analyse fonctionnelle, analyse de la valeur et cahier des 
charges
Techniques de négociation achats
Gestion des achats et des stocks

• BCC 6 : Réalisation d’un diagnostic et/ou d’un audit pour 
aporter des conseils

Audit sociaux
Analyse des coûts
Projet profesionnel et personnel

Ouvert en alternance

Les étudiants sont amenés à pratiquer une alternance entre 
enseignements et entreprise (3 jours en entreprise et 2,5 jours 
à l’IUT par semaine).

Stages

Stage : Obligatoire
 
Pour les FI : stage alterné d’une durée minimum de 75 jours.

Admission

Conditions d'admission

Étude du dossier puis entretien

Modalités d'inscription

Vous êtes titulaire d’un bac + 2 ou vous faites valoir un 
autre diplôme, une autre formation et/ou des expériences 
personnelles et professionnelles équivalant à un bac +2.
Vous êtes de nationalité française ou ressortissant de l’Union 
européenne et pays assimilés : vous devez faire acte de 
candidature sur la plateforme  https://ecandidat.univ-lille.fr

Vous êtes de nationalité étrangère (hors UE et assimilés) : 
veuillez prendre connaissance des modalités d’admission 
sur   https://international.univ-lille.fr/etudiants-etrangers/
individuel/
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Et après

Insertion professionnelle

• Acheteur Junior
• Responsable des achats et gestion des stocks
• Approvisionneur
• Acheteur marketing
• Acheteur pour l’industrie, le commerce, la distribution, les 

services et l’administration

Infos pratiques

Autres contacts

Responsable pédagogique, Isabelle CARDON

Secrétariat pédagogique
+33 (0)3 62 26 94 16
 iut-rbx-lp@univ-lille.fr

Lieu(x)

 Roubaix - IUT

En savoir plus

Site de l'IUT de Lille
 https://iut.univ-lille.fr/
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